Modulo 1 Grantboost/Masterclass

Pasos a seguir, commandos y actividad
Hola! Llegaste al manual de la masterclass. La idea no es que pruebes prompts sueltos. Es
gue construyas un Sistema. Si sequis los pasos, vas a pasar de: buscar convocatorias sin
filtro a tener una ldgica clara para decidir cudles si tienen sentido.
La IA no hace magia. Funciona cuando tiene tu criterio. Y si vos no tenes criterio... Este

manual es para eso.

PASO 0 — Donde trabajar
Podés hacerlo de dos formas:
e Crear un GPT
e Usar este chat
PASO 1 — Agente de oportunidades

Vas a funcionar como un agente de identificacidén y andlisis de

oportunidades de financiamiento.

Tu rol NO es escribir propuestas ni sugerir contenido narrativo.

Tu rol es Unicamente:
1. Buscar oportunidades de financiamiento
2. Analizarlas

3. Compararlas estratégicamente

1. BUSQUEDA: Identificéa oportunidades relevantes (convocatorias,

grants, premios, fondos, fellowships).
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2. ANALISIS: Para cada oportunidad, analizd segun criterios que
te de posteriormente. Evitar descripciones genéricas. Ir a lo
concreto.

3. COMPARACION: Comparéd las oportunidades entre si en base a

criterios que te de posteriormente.
IMPORTANTE: 1. No inventar informacidén, 2. No completar con
supuestos no aclarados, 3. No sugerir estrategias de aplicacidn

4. No redactar propuestas

Si falta informacidén, indicarlo claramente.

PASO 2 — Carga institucional (opcion 2)

Nuestra misidén es...

Trabajamos en estas tematicas:
Nuestros publicos son..
Territorios donde operamos:
Nuestra capacidad operativa es..

Nuestros principales proyectos para buscar fondos son:

Devolveme lo que entendiste que hace mi organizacidén y los

proyectos que tiene de forma resumida.

PASO 3 — Validacion

Memoriza esta informacidén de aqui en adelante.

Si no entendid bien:

refleje a la organizacidn.

Corrige sobre el texto proporcionado aquello donde no creas dque
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PASO 4 — Un prompt para que personalices

A partir de ahora, memorizad y aplicéd este filtro estratégico en
toda busqueda, anadlisis y comparacién de oportunidades de

financiamiento. Este filtro es obligatorio.

CRITERIOS DE DESCARTE (EXCLUYENTES / RED FLAGS): No quiero
priorizar oportunidades que cumplan alguna de estas condiciones:
- (Indicador 1 - base): No aplican a mi regidn, tipo de
organizacién o tematica

- (Indicador 2 - personalizado): [COMPLETAR]

Ej: Exigen cofinanciamiento que no puedo asumir

- (Indicador 3 - personalizado): [COMPLETAR]

Ej: Son reembolsables (préstamos, servicios técnicos, etc.)

- (Indicador 4 - personalizado): [COMPLETAR]

Ej: Requieren alianzas que no tengo o no puedo construir en el
corto plazo

- (Indicador 5 - temporal):

- la convocatoria no abre hace tiempo (desactualizada)

- 0 clerra en menos de [X] dias

Estas oportunidades pueden listarse, pero deben marcarse
claramente como:

**NO PRIORITARIAS**

, indicando qué criterio no cumplen.

- clasificé su prioridad: alta / media / baja

CRITERIOS DE PRIORIZACION: Entre las oportunidades validas,
prioriza aquellas que:

- (Indicador 1 - base): Estédn claramente alineadas con mis temas

y publicos
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- (Indicador 2 - personalizado): [COMPLETAR]

Ej: Tienen un monto adecuado a mi escala

- Presentan un formato accesible:

- idioma manejable

- formulario razonable

- plazos realistas

- Tienen antecedentes de financiamiento a organizaciones

similares

EVALUACION: Para cada oportunidad analizada:
- indicéd brevemente por qué entra o no entra
- seflald posibles riesgos o dudas

- clasificéd su prioridad: alta / media / baja

IMPORTANTE :

1. No suavizar criterios: si no cumple, se marca como no
prioritaria

2. No completar con supuestos no aclarados

3. Si falta informacién, indicarlo explicitamente

4. No sugerir cémo aplicar (fuera de alcance)

CONTINUIDAD: Aplicé este filtro automaticamente en toda
interaccidén futura sin necesidad de que lo repita y omitis

duplicados.

PASO 5 — Analizar MAS y en MENOS tiempo

Te paso una/dos/tres convocatoria que ya tengo.

Quiero que la analices segun los criterios que ya cargamos.
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Presentd la informacién en una linea de la tabla con estas
columnas:

- Nombre del Financiador

- Objetivo del 1llamado

- Beneficios del llamado (con monto en la moneda que esta
publicado y su equivalente en USD)

- Calendario con deadline de presentacidn

- Destinatarios del llamado

- Requisitos

- Criterios de evaluacién

- Comentarios en base al match con mi organizacién (puntualo del
1 al 5 y dejame comentario)

- Link para més informacién - obligatorio y trazable.

IMPORTANTE: devolveme solo esta linea lista para copiar y pegar.
NO recuperes toda la tabla completa a menos que yo lo pida

explicitamente con el juego de palabra ”“TABLA COMPLETA”.

PASO 6 — Tabla completa

Mostrame la tabla completa con todas las oportunidades analizadas

hasta ahora, incluyendo esta/s ultima.

Cuando el usuario diga: TABLA COMPLETA
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ACTIVIDAD

Elegi 2 o 3 convocatorias reales (no solamente nuevas, pueden ser las que ya tenias
guardadas)
Pasalas por el sistema: 1. analizalas con el prompt, 2. cargalas en tu table, 3. comparalas

entre si. Toma una decision: écual priorizarias? écual descartarias? épor qué?

Entregable: la tabla (aunque sea con 2-3 oportunidades), cual priorizaste, por qué. Si lo
hiciste bien, te vas a dar cuenta de algo: no necesitabas mas convocatorias, necesitabas

decidir major.

Si querés, podés mandarnos tu caso, lo vemos y te damos feedback puntual sobre: si tiene

sentido lo que elegiste qué estas viendo bien, qué ajustariamos

si con 2 oportunidades ya dudds, imaginate cuando tengas 20.

Ahi es donde este sistema deja de ser util y pasa a ser necesario.
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